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CASE STUDY

JUHUAUTO TREIBT WACHSTUMSSTRATEGIE
MIT GOOGLE VEHICLE ADS VORAN

DIE HERAUSFORDERUNG

Das Unternehmen wollte seine Sichtbarkeit in den Google-
Suchergebnissen verbessern, seine Marke in einem
wettbewerbsintensiven Markt starken und somit seinen Marktanteil
erhohen. Eine zentrale Herausforderung bestand darin, das
Markenwachstum von JuhuAuto zu beschleunigen, indem
hochwertiger Traffic mit niedrigen Absprungraten auf der Website
generiert wurde. Das ultimative Ziel war es, die Konversion von
Website-Besuchern in definierte Leads zu steigern.

STRATEGIE & UMSETZUNG

Die Performance-Spezialisten der ad agents GmbH implementierten
fiir JuhuAuto die Beta-Version von Vehicle Ads, eine reine Feed-
Kampagne innerhalb von Performance Max. Die Fahrzeuge

wurden in der Google-Suche liber einen Fahrzeug-Produkt-Feed
prasentiert, der in das Merchant Center integriert war und Daten
aus den Bestanden der angeschlossenen Handler abrief. In diesen
Eintragen waren das Bild, der Titel, der Preis, die Kilometerleistung,
die Erstzulassung, der Anbieter und der Standort des Fahrzeugs
deutlich sichtbar.
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Durch Anklicken einer Anzeige gelangten die Nutzer:innen
direkt zur entsprechenden Fahrzeugdetailseite auf der Website
von JuhuAuto.Eingebettet in eine maRgeschneiderte Online-
Marketing-Losung und in Kombination mit kontinuierlicher
Leistungsoptimierung und umfassendem Support von ad

DIE ERGEBNISSE

Die Vehicle Ads Kampagne von JuhuAuto wurde im dritten
Quartal 2024 ausgespielt und fiihrte zu einer Steigerung von
Impressionen, hochwertigem Traffic und Leads. Trotz einer
durchschnittlichen Steigerung des SEA-Budgets um 55 Prozent
konnte das Unternehmen erhebliche Verbesserungen bei den
KPIs verzeichnen.

Die Gesamtzahl der Suchimpressionen stieg um iiber 400
Prozent, die Leads nahmen um 70 Prozent zu, die Zahl der
Website-Besucher stieg um 450 Prozent und die Klickrate
(CTR) verbesserte sich um 54 Prozent. Der Cost-per-Click-
Wert (CPC) fiir die SEA-Kampagne sank iibergreifend um 47
Prozent.
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,Vehicle Ads haben die
Darstellung unserer
Fahrzeuge bei Google
revolutioniert und fir eine
optisch ansprechende und
informative Prasenz in
den Top-Suchergebnissen
gesorgt. Sie waren im
ersten Halbjahr 2025

eine unserer fihrenden
Kampagnen zur Lead-
Generierung und unsere
wichtigste Traffic-Quelle.”

Christian Tramm,
Marketing Manager Online,
JuhuAuto
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